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DYNAMIKOU BOHATSTVI

Profilovy systém pro podnikatele k nalezeni
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Genialni pruvodce k Dynamice bohatstvi

"VSichni jsme se narodili genidlni.
Pokud ale budete soudit rybu podle jejich schopnosti vylézt na strom,
cely Zivot bude Zit v domnéni, Ze je hloupad".

Vitejte v genidlnim pravodci k Dynamice bohatstvi. Tato pfirucka obsahuje pfehled
filozofie a profild Dynamiky bohatstvi pro podnikatele. Dynamiku bohatstvi jiz vyuZilo pfes
pal miliénu lidi po celém svété, aby nalezli a nasledovali svij talent a flow v praci a
podnikani. A Vy se k nim muZzete pfidat.

V privodci se dozvite, ze Dynamika bohatstvi je mnohem vic nez jen profilovaci nastro;.
Je to jazyk podnikani, ktery nam umoznuje vyladit a vyuzit koncepci pfirozeného proudu
- flow. Poskytuje navod na budovani skuteCného bohatstvi. Dava nam moznost vidét, ze
bohaty mize byt kazdy z nas, pokud bude nasledovat cestu, v které vynika.

Jakmile jste zacali vyuzivat tuto pfirucku a vysledky Vaseho profilu Dynamiky bohatstvi,
které rozvinou vasi flow, prosim podélte se o VasSe poznatky a zkuSenosti s lidmi kolem
Vas - se svou rodinou, prateli a kolegy. Kdyz spolupracujeme na rozvoji naseho talentu
a pfirozené realizace v praci, rozvijime taky nasSi kolektivni schopnost vytvareni a
pfispivani bohatstvi.

Dopredu se téSime na sdileni této cesty s Vami.

Pfejeme Vam hodné uspéchl a naplnéni,

Roger Jan
Roger James Hamilton Jan Polak
Tvarce Dynamiky bohatstvi Prikopnik Dynamiky bohatstvi

v Cechach a na Slovensku
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Sila Dynamiky bohatstvi

Podnikani by pro vas mélo byt vzrusujici, odménujici a zabavné. Pfesto se €asto stava,
Ze pro vétSinu lidi je pravym opakem a trvale s nim bojuji. A pravé Dynamika bohatstvi,
pokud ji spravné pochopime a efektivné vyuzijeme, mize byt jednim z nejmocnéjSich
nastroju, ktery nam poslouzi k ujasnéni a nalezeni sméru nasi podnikatelské cesty. Zde
jsou nejvétsi vyhody, na které byste se méli zaméfit pfi vyuziti Dynamiky bohatstvi:

Najdéte své flow, ziskejte zpét svuj Cas

Kdyz porozumite svému profilu, zjistite, jak pfeorganizovat svij as a zaméfit se na to,
co Vas bavi a co je pro Vas nejlepS$i. Budete védét, cemu Fici "ne". Pokud tak ucinite,
vase naplnéni a efektivita stoupne a stres a usili se snizi. To je to, co nastane, kdyz
najdete svoje flow.

Ujasnéte si svou pFirozenou cestu

Vas profil neni misto, na kterém mate uviznout, ale cesta, kterou mate nasledovat a hra,
kterou mate hrat. Kazdy z osmi profild ma jiné hfisté a odliSna pravidla. Diky ujasnéni si
své cesty poznate, jaké vzory mate nasledovat, které rady poslouchat a které ignorovat.

Vybudujte si vykonny tym

Kazdy z osmi profill pfitahuje, stavi a vede tym jinym zpusobem. Kli¢em uspéchu vasi
firmy je sestaveni vysoce vykonného tymu a hlavné toho spravného se spravnymi lidmi,
které maji své specifické misto. Spravny tym pomoci Dynamiky bohatstvi zacnete
vytvaret tim, Ze prvné poznate sami sebe a pak lidi ve svém tymu.

Urychlete sviij finanéni ispéch

V srdci Dynamiky bohatstvi je ukryta rovnice bohatstvi: porozuméni jak se vytvari flow
prostfednictvim hodnoty a paky. Jakmile budete umét vytvofit hodnotu a vyuzit ji vasi
pfirozenou cestou, mizete ovladat nejen proud €asu, ale i proud penéz a urychlit tim svuUj
financni uspéch.

Dosahnéte svého skutecného potencialu

Do jaké miry jste pfesvédcCeni, ze jste v souCasné dobé dosahli skuteéného potencialu?
VétSina z nas dosahne pouze zlomku toho, ¢eho jsou schopni. Cely systém Dynamiky
bohatstvi nam umozni vyuzivat nasi vlastni hodnotu mnohem ucinnégji tak, abychom
pozitivné ovlivnili svét.

KdyZ si udélate vyhodnoceni pro méreni Vadeho flow faktoru, zjistite kolik zazivate a jak

moc Zijete ve flow. Vratte se k tomuto hodnoceni po nékolika nadchazejicich mésicich,
abyste porovnali, jak roste vase flow, tim jak nasledujete svou pfirozenou cestu.
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Porozuméni protikladu tvircu bohatstvi

KdyZz se podivame na podnikatele a tvarce bohatstvi, jak si buduji své velké feky
bohatstvi, netrva nam dlouho si povSimnout, Ze kazdy k tomu pfistupoval s naprosto
odliSnym pfistupem. V dobé vzniku tohoto privodce se nejbohatSim ¢lovékem na svété
stal Bill Gates, zakladatel spoleCnosti Microsoft, ktery zaméstnava kolem 120 000 lidi.
Druhym nejbohatSim je Warren Buffett, pfedseda Berkshire Hathaway, jehoz tym sestava
pouze ze ¢trnacti pracovnikd.

Richard Branson, zakladatel Virgin Group, se stal jednim z nejznaméjsi britskych
podnikatell. Je viastnikem vice nez tfi sta padesati spolecnosti (a napsal nékolik knih).
J. K. Rowlingova, britska spisovatelka, vydélala jméni v poslednim desetileti z prodeje
sedmidilné rfady knih o ¢arodéjnickém ucni Harry Potterovi.

Jejich rady druhym se liSi stejné jako jejich cesty. Meg Whitman, generalni feditel
spole€nosti Hewlett Packard a jedna z nejbohatSich Zen v Americe, zastava nazor — vzdy
se pfizpusobit potfebam zakaznika, zatimco Henry Ford, jehoz automobil Ford T se tésil
Siroké popularité verejnosti a z celkového podilu prodeje aut na trhu dosahl 48 %, pronesl
znamou vétu: ,Zakaznik muze mit svlj vaz v jakékoliv barvé, pokud to bude ¢erna.”

Warren Buffett pfed investovanim do jakékoliv spolecnosti, trva na jejim detailnim
prostudovani, fika ,Risk pAichazi z toho, Ze nevite, co délate.“ KdezZto Ray Kroc, ktery
uspésné vybudoval McDonalds, pravil: "Pokud nejsi ochoten riskovat, nepoustéj se do
vlastniho podnikani'.

Koho mame tedy poslouchat a jaké principy nasledovat? Mame hrat tvrdé stejné jako
Donald Trump nebo bychom méli byt inspirativni jako Oprah Winfreyova? Méli bychom
se vystavit riziku a konkurenci mezinarodniho obchodu nebo radéji obchodovat ve viastni
meéné jako to udélal George Soros od svého kancelarského stolu (a usetfit Cas a penize
na cestovani)?

Orientovat se v mnoha pristupem vytvareni bohatstvi Ize pfirovnat k vyznani se v riznych
sportovnich soutéZich na olympijskych hrach. Kazda z nich ma jina pravidla, odliSné tymy
a rlzné strategie.

Jenom diky pochopeni pravidel, kdyz uslySime fotbalové hrace fikat "Do mice se kope,
nezvedej ho" a hrace basketbalu "Nekopej do mice, zvedni ho si uvédomime, Ze si
navzajem neprotifeCi, pouze hraji jinou hru.

Uspé&ch pochazi z uvédoméni si hry, kterou my hrajeme a nasledné jejiho hrani - a uz u

ni zastat. Kazdy z nas hraje hru, ktera nejvice sedi nasim vlastnim pfirozenym navykim
a nadanim. Jak ale zjistime, kterou hru hrajeme?
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Kapitola 1
Co je bohatstvi

"Mam dost penéz, aby mi vydrZely po zbytek mého Zivota,
dokud si néco nekoupim'.
- Jackie Mason

Paradox bohatstvi

V prvé fadé: Co vibec znamena bohatstvi? Byt bohatym neni to samé jako mit hodné
penéz. Pokud bychom méli mistnost plnou nahodnych lidi a kazdému z nich dali milion
dolaru, tak je to neudéla bohatymi. BEhem Sesti mésict mnoho z nich pfijde o své penize.
Do dvou let vétSina z nich utrati vétSinu penéz - a jenom nékolika se podafi svij majetek
rozmnozit.

Pro¢ tolik lidi, ktefi zdédi majetek nebo vyhraji v loterii, skon¢i bez penéz a dostanou se
zpét na zaCatek nebo jesté vice zpatky nez kde zacinali?

Evelyn Adams z New Jersey vyhral v loterii ne jednou, ale dvakrat. A to v roce 1985 a
1986. Z celkové vyhry 5,4 milionl dolard mu nezulstalo vabec nic — pfevazna ¢ast skoncila

ve vyhernich automatech v Atlantic City — a Adams Zzijici v pfivésu se nechal slySet: "Kéz
bych mél Sanci zacit znovu. Byl bych nyni mnohem chytrejsi."

William "Bud" vyhral v pensylvanské loterii 16,2 milion dolard. Investoval je do aut a
restauraci a béhem roku se dostal do milionového dluhu a musel vyhlasit bankrot. Situaci
jesté zhorsil fakt, Zze jeho bratr byl zat€en za sjednani si najemného zabijaka na jeho
vrazdu, aby tak mohl uplatnit narok na vyhru pro sebe. "Bud" nyni Zije ze socialni podpory
a prohlasil "Preji si, aby se to nikdy nestalo. Byla to naprosta no¢ni mara."

| kdyz by mnozi z nas popfreli, Zze by byli tak neopatrni, pro€¢ spousta z nas usilovné a
tvrdé pracuje, vydélava hodné a stale toho moc nema? Mnoho z nas narazi na zajimavy
paradox jakmile ziskaji nebo vydélaji vice penéz. Tento paradox bohatstvi zajistuje, ze
byt "bohaty" bez vybudovani si cesty bohatstvi se stava pouze doCasnym, tedy
pominutelnym, stavem.

Paradox bohatstvi:

""Cim vice penéz madte, tim vice mdte prileZitosti
...je ztratit".

Pfijit o penize neni problém, kdyz nemate, co ztratit, ale jakmile jsme se ocitli s pfebytkem
penéz (nebo dluhem), otevira se nam spousta novych prilezitosti - a my je vyuzivame
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nebo investujeme v oblastech, kde nemame mnoho zkuSenosti a mame malou pfedstavu
0 budoucich nastrahach: Nase sebevédomi pfekrauje nase schopnosti a penize mizi.

Tak pro€ jsme tak zaneprazdnéni snahou vydélani penéz, kdyz nakonec zjistime, Zze o né
stejné pravdépodobné pfijdeme?

Jesté vice frustrujici je poznani, Ze lidé, které bychom povazovali za bohaté, bez ohledu
na to, o kolik penéz pfisli, je ziskali zase nazpét.

Mnoho podnikatell a tvircu bohatstvi, jako napfiklad Richard Branson nebo Tomas Bata,
muselo Celit pfekazkam a ztraté, kdyz pfisli o zna¢nou €ast svych penéz, o svuj byznys
nebo dokonce o oboji - ale vzdycky se dokazali vratit zpatky na svou uroven bohatstvi.

Paradox bohatstvi oddéluje doCasnou povahu penéz s trvalou povahou bohatstvi.
Nezalezi na tom, kolik penéz pravé mate, nakonec stejné zazijete pokles — nebo vzestup
— a navrat zpét na Vasi uroven bohatstvi. To nas vede k definici bohatstvi pouzité v
Dynamice bohatstvi.

Definice bohatstvi

Tento privodce neni o vydélavani penéz, ale o vytvareni bohatstvi. Znat jasnou definici
je nejen uzite€né, ale i nezbytné v pfipadé, ze se na jeho vytvafeni zaméfujeme. V
dUsledku paradoxu bohatstvi, nemuzeme jednoduse srovnavat majetek s penézi. Takze
pokud bohatstvi neni o tom, kolik penéz mate, co potom je?

NasSe definice bohatstvi:

""Bohatstvi neni o tom, kolik penéz mate.
Bohatstvi je to, co vam zbyde, kdyZ pFijdete o vSechny své penize."

Rostouci bohatstvi umoznuje nepretrzité pritahovat jak penize, tak pfilezitosti stejnym
zpusobem jako péstovani si zahrady umoznuje nepfetrzité pfitahovat ptaky, vcely a
motyly.
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Sit na motyly nebo zahrada bohatstvi

Pfirovnani, Zze penize jsou pfechodné a oSidné stejné jako motyli, je vcelku uZzite¢né.
Umoznuje nam to zfetelné vykreslit odliSnosti a porovnat je u téch, ktefi jsou pfilis
zaneprazdnéni snahou vydélat penize (sit na motyly) a ostatnimi, ktefi své bohatstvi
buduji (zahrada):

Sit’ na motyly

Chcete chytit motyla, takZe se rozhodnete vyrobit si sit. Samoziejmé, se siti je bude lehdi
chytit! Ctete knihy o chytani motylii a snazite se zlep$ovat svoje dovednosti. Zjistite, Ze
se zlepSujete. Vase sit’ se stava vétsi a propracovangjsi a postupné chytate vice motylu,
ale néco je Spatné.

Zjistite, Ze po mnoha letech této strategie se stale musite vzbudit kazdé rano, jit ven a
pochytat dalsi motyly. O své motyly se musite starat nebo vam rychle uleti nebo uhynou.
probudite a o vSechny motyly pfijdete, nebo Ze pfijde nékdo s vétsi siti a pochyta vdechny
zbylé a porazi vas ve vasi vlastni hre.

Kdyz motyli doopravdy odleti, nezGistane vam nic.

Znam mnoho lidi, ktefi se stali odborniky na prodej, marketing, management, sluzby a
stale se potykaji s problémem, jak vydélat penize. VSichni zname nékoho, kdo se naucil
strategie uspésneho akciového trhu, investic a podnikani a neustale je nucen financovat
sve ztraty.

Pedlivé nasleduji strategie vydélavani penéz, které se nauli a pak i presto zustavaji
bezradni. Divi se, pro€ nepfitahuji ty stejné pfilezitosti, zdroje a nahody jako jejich
inspirujici vzory a ucitelé? Protoze se snazi ziskat penize bez pfedchoziho budovani
cesty k vlastnimu bohatstvi.

Snazi se pronasledovat motyly se siti.

Zahrada bohatstvi

Na druhé strané tu mame tvarce bohatstvi. Nedélaji si starosti s tvofenim sité, misto toho
péstuji zahradu. Zamérfuji se na vytvoreni inspirativni zahrady. Buduji kolem sebe néco
trvalého. Jak zahrada roste, motyli sami prilétaji. Cas plyne a vy zjistite, Ze i kdyz
vynalozite mensi usili, motylu stale pfibyva. Ve skuteCnosti motyli, ptaci a vCely za vas
nakonec sami opyluji vasi zahradu. Nemusite se obavat, Ze vas motyli opusti, jelikoz jich
stale vice priléta.

Pokud vam nékdo vase motyly vezme, stale jich dalSi den pfileti vic. Kazdy uspésny

tvirce bohatstvi se zaméfil vyhradné na budovani zakladi svého bohatstvi, a ne na
vydélavani penéz. Vybudovali si povést, silnou sit, zakladni znalosti, zdroje a systém.
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Jejich zahrada nebyla vypéstovana pomoci jejich odbornych znalosti, ale rozkvetla diky
jejich vasni. Kazdy den se probouzi ke své vasni a ne bezduché siti.

V nedavném projevu ke skupiné studenti Warren Buffett pronesl:

"Mohu mit vice penéz nez vy, ale penize nedélaji rozdil. Pokud existuje néjaky
rozdil mezi vami a mnou, je jednoduSe v tom, Ze ja vstavam kazdy den s moZnosti
délat to, co mé naplituje, co miluji. Kazdy den. Pokud se ode mé néco naucite,
pak je toto ta nejlepsi rada, kterou vam mohu ddt".

Mensi usili, vétsi pritazlivost

Warren Buffett pfitahuje miliardové motyly, protoZe se liSi v tom, do ¢eho je jeho
spole€nost Berkshire Hathaway ochotna investovat: opakované fika, ze hleda firmy s
konzistentni vynosnosti, dobrou navratnosti viastniho kapitalu, malo zadluzené, s dobrym
managementem a velikostné mezi péti miliardami dolari a dvaceti. Slibuje plnou
davérnost a rychlou odezvu. Nemusi se honit za byznysem. Byznys k nému chodi sam.
Svou strategii popisuje jako velmi védeckou: "Charlie (mistopfedseda Berkshire
Hathaway) a ja jen sedime u stolu a ¢ekame, az zazvoni telefon. Nékdy je to Spatné
Cislo".

Kazdy tvarce bohatstvi se pfestane honit za pfilezitostmi a rozhodne se vybudovat si
zdroj bohatstvi kolem svych specifickych talentd a vasni. Jak americky pramysinik
Andrew Carnegie fekl: ,MuZzi, ktefi uspéli, jsou muzi, ktefi se rozhodli jit podél jedné trasy
a uz u ni zdastali.“ Jak vidime, neznamena to Ipét na konkrétni profesi, odvétvi nebo
dokonce zemi. Znamena to drzet se svého profilu bohatstvi. Diky tomu Buffett pfitahuje
spravné nabidky, které vyhovuji Berkshire Hathaway, Branson pfitahuje spravné podniky,
které vyhovuji Virgin a Jack Welch - generalni feditel General Electric a jeden
z nejznaméjSich americkych manazerd - pfitahoval spravné lidi, ktefi se hodili do jeho
tymu.

Kazdy profil ma odliSnou hodnotu, ktera vytvafi tuto pfitazlivost - rizné zahrady, k nimz
inklinuji. Welch pouziva jednu metaforu, hovofime-li o jeho roli ve spole¢nosti GE: "Mym
hlavnim ukolem byl rozvoj talentd. Byl jsem zahradnikem. Zajistoval jsem prisun vody a
jiné potfeby pro nasich nejlepSich 750 lidi. Musel jsem samoziejmé také vytrhat néjaky
ten plevel."
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Kapitola 2
Rovnice bohatstvi

“Stiij pevné jako hora,
ale protékej jako velka reka'.

- Lao Tse

Reka bohatstvi

Miliony dolart proudi za sekundu kolem této planety jako vysledek nasi tvorby bohatstvi.
Velci podnikatelé a tvirci bohatstvi dosahli svého bohatstvi ne tim, ze se hnali za timto
proudem, ale protoZze ho nasmérovali pfes sebe.

Bohatstvi je do zna¢né miry o dobrém nastaveni proudu pfilezitosti a penéz. Kazdy velky
tvirce bohatstvi ziskal proud vytvofenim vlastni feky. Stejné jako u motylu, voda v fece
je doCasna a stejné jako zahrada, feka je trvala.

Reka je poetickd metafora bohatstvi. V této metafofe je zakladnim principem flow
(proud).

Kazdy z nas vytvafi velké bohatstvi, pravé kdyz nalezne svij spravny pfirozeny proud -
flow. Ti z nas, ktefi vybudovali feku kolem tohoto proudu, k sobé lakaji velké bohatstvi
stejnym zplUsobem, jako je klacek hozeny do vody pfirozené pfitahovan k nejsilngjSimu
toku.

DalSi vyhodou metafory feky je, ze nam poskytuje vizualni chapani rovnice bohatstvi,
kterou najdeme v srdci Dynamiky bohatstvi.

Budovani reky

"Kdyz mi bylo 27 let,” mluvi Roger, “mél jsem moznost pracovat s tymem, ktery vedl
mezinarodni spole¢nost Dell.” V roce 1987 si 22lety Michael Dell otevrel stejnojmennou
poboCku v Anglii. Andrew Harris, ktery byl postaven do Cela mezinarodniho provozu,
pfivedl svého dobrého pfitele Martina Slagtera a zacali provozovat sluzby ve Velké
Britanii a v kontinetalni Evropé.
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Do roku 1992 se prodej produktt spole¢nosti Dell zvySil na 2 miliardy dolart z 60 milionu
z pfedeSlych Sesti let. Rok 1992 se vSak ukazal jako kriticky rok pro spole¢nost. Dell
postihla prvni kvartalni ztrata. Spolecnost zavedla novy management a Harris a Slagter
opustili Dell v roce 1993.

Odesli se zinkasovanymi akciemi spoleCnosti. Stali se multimilionafi. Takto nabitou
hotovost pouZili do nového startu vzruSujiciho podnikani Hand Technologies ve Velké
Britanii a USA.

Hand Tech byl na technologické Spi¢ce, kdyz jsem se k nim v roce 1995 pfidal. Investovali
do néfeho noveho - Internetu. Prodavali pocitate prostfednictvim sité obchodnich
zastupcu, ktefi byli spiSe techniky. Prostfednictvim Harrisovych a Slagterovych kontaktd
z oboru, ziskali dohodu s Microsoftem, Compagem, HP a Applem o prodeji jejich produktud
online dlouho pfed tim, nez s tim tyto giganty zacaly sami.

Stal jsem se generalnim manazerem pro Velkou Britanii a rychle jsme se vzrostli na vice
nez tisic obchodnich zastupcli v prvnim roce. Tym se soustfedil na pouceni se z chyb
managementu spolecnosti Dell. Sestavili jsme vybor ostfilenych poradcu, investovali do
Spickovych systéma, provadéli pfisné financni kontroly. Ale néjakym zpisobem se zdalo
byt néco v neporadku...

Zatimco jsme vyuzivali pakovy efekt na nase dodavatele, obchodni zastupce, Internet -a
zdalo se, Ze se blizime impozantnimu rastu - neméli jsme ten druh pfitaZlivosti jako
spole¢nost Dell. Po prvnich dvanacti mésicich se zdalo, Ze stale budeme muset pracovat
stejné tvrdé, abychom prodali dalSi pocitac nebo pfijali dalSiho obchodniho zastupce, i
kdyz jsme byli v priméru desetkrat vétsi a stale jsme byli daleko od zisku.

Slagter a ja jsme se zacali soustfedit na nase zakladni hodnotu: Pro€¢ nam zakaznici
neklepou na dvefe? Marze nasSich dodavateld a provize obchodnich zastupcd nam
nedovolili prodavat za ceny Dellu. Servis, ktery jsme slibovali prostfednictvim naSich
prodejcu, jsme nemohli kontrolovat. Spolehlivost naSich dodavatelt, navzdory jejich
znamym jménim, jsme nemohli zarudit.

Mezitim se Harris v texaském Austinu nepfestaval zaméfovat na pakovy efekt s
prfesvédCenim: Zisky pfijdou, jakmile dosahneme kritického mnozZstvi. Kritického
mnozstvi docilime, az vytvofime nasi znacku.

Od roku 1995 do roku 1997, jsme zaznamenali fenomenalni rust. S vice nez 10.000
obchodnimi  zastupci prodavajicimi  prostfednictvim webovych stranek Hand
Technologies a dvéma uspésnymih koly financovani. AvSak naklady na pofizeni kazdého
nového prodejce a kazdého nového prodeje vzrustaly, neklesaly.

Mezitim ve spolec¢nosti Dell, dokonce i s jeho setrvavajicim managementem a vyrobnimi

problémy, vzrostl prodej z roku 1993 do roku 1997 z 2,9 milion dolart na ohromuijicich
12,3 miliard, a zisku dosahovali v kazdém ctvrtleti.
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Zatimco bychom mohli opominout jev, pfi némz vitézoveé loterie pfichazeji o své jméni a
nevénovali mu pozornost, tohle byla daleko vice nepochopitelna situace. Popravdé,
spolecnost Dell méla i nadale manazerské a vyrobni problémy, kdezto nas tym se zdal,
Ze funguje spravné. Presto Dell nadale rostl a lakal novy byznys fenomenalni rychlosti. A
my jsme museli bojovat za kazdou korunu.

Jak to, ze vSichni vime o nékterych podnicich, které vypadaji, ze funguji dobfe. Maji
vyborny management, skvély systém, spokojené zakazniky - a pfesto pfichazi o penize?
A jak to, Ze také zname firmy, u nichZ nam pfipada, Ze maiji problém za problémem, a
presto k nim proudi jesté vice zakazniku a vice penéz?

Na pocatku roku 1997 jsme usporadali strategické setkani v Austinu (coz je shodou
okolnosti také ustfedi Dell). Slagter se vratil z navstévy mistni Cistirny viditelné skliceny.
Musel se setkat se zaméstnancem Dellu, kterého najal roky pfedtim. Ten mu Fekl o jeho
soucasné hodnoté akcii Dellu.

Slagter si cestou zpét do kancelare spocital, jakou hodnotu by jeho akcie mély, a
pronesl: "Kdyz jsem sedél na plazi a drzel své akcie Dell misto spusténi Hand Tech, byl
bych dvacetkrat bohatsi, nez jsem dnes."

Jesté bolestivéjsi zjisténi bylo, Ze Dell konecné ,nalezl" o mésice dfive Internet a umoznil
zakaznikim sestavit si a koupit si vlastni pocita€ online. Prodej rychle vzrostl na 1 milion
dolarl za den a zastinil vysledky, kterych jsme my dosahli. Kdyz jsme stale usilovali o
naplnéni nasich bahnitych rybniku kbeliky, Dell pfisel s jednim jednoduchym gestem, jenz
jim navysil denni obrat o dal$i milion dolard.

Opustil jsem spolecnost v roce 1997 a odcestoval do Asie zacit svoji dalsi firmu. Hand
Technologies Sla cestou mnoha podobnych internetovych firem, podlehla Paradoxu
bohatstvi a ukoncila svou ¢innost v roce 2000, bez penéz a Stésti. Mezitim se Michael
Dell potykal se zhorSenymi podminkami, daleko vétSimi, nez kterym jsme celili my, a
skonil ¢tvrty v Casopisu Forbes z roku 2005 mezi 400ty s majetkem v hodnoté 18 miliard
a se spolecnosti, ktera je dnes jednim z nejvétSich svétovych vyrobcu pocitacu.

Co oddéluje tyto dva pristupy? Kdyz jsme byli zaneprazdnéni zamérovanim se na stovky
ukolu v nasi firmé, Michael Dell zlstal orientovan na jeden - zdokonalovani svého modelu
pfimé distribuce. Hodnota jeho nizké ceny, rychlého dodani, spolehlivého servisu
prilakala stale vétsi tok zakaznik( a penéz. To mu dalo zdroje k napraveni véci ve vSech
ostatnich oblastech své Cinnosti - v dobach dobrych i Spatnych.

Nas$ plan, tym, systémy a financovani nestaly za nic, pokud nikdo z nas nebyl zaméfen
na hrani hry vytvareni hodnoty a paky. Béhem téchto bolestivych let, zatimco spolecnost
Dell byla zaneprazdnéna hranim své hry, my ani nenasli hfisté.

Kazdy uspésSny podnikatel a tvlrce bohatstvi zlistava zaméfen na hrani své hry:

zamérfeni se na vytvareni hodnoty a potom pakového efektu. To vytvafi proudéni penéz.
Tak zni rovnice bohatstvi.
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Rovnice bohatstvi

Vytvareni bohatstvi neni o vydélavani penéz. Jedna se o vytvoreni proudu.
Bohatstvi = hodnota x pakovy efekt

Proud penéz se Fidi stejnymi principy jako prutok vody v fece. Dvé proménné Feky, které
ur€uji jeji pratok vody v jakékoli konkrétni ¢asti, jsou vyska a Sitka (neboli pfesnéji pratok
- §itka x hloubka). Podobné dvé srovnatelné proménné, které tvofi bohatstvi a uréuji
proudéni penéz, jsou hodnota a pakovy efekt (paka). Zde je divod pro¢:

Hodnota

Voda bude vzdy téct ze shora dolu a to vzdy timto smérem. VySkovy rozdil ur€uje rychlost
prutoku vody v kazdém okamziku. Pokud zdvojnasobime vySku feky, dvojnasobné
zrychlime proud vody.

Podobné i penize budou vzdy protékat tam, kde je rozdil v hodnoté a vzdy z vysokeé
hodnoty na nizkou. Pfedstavte si, Ze jsem se rozhodl prodat své hodinky za jeden tisic
dolard, coz znamenad, Ze si jich necenim tolik, tak jako penéz, které za né dostanu.
Rozhodli jste si je koupit za mou cenu a tim padem si jich cenite vice jak penéz. Z toho
plyne, Ze vy jste dostali mé hodinky a vaSe penize pretekli od vas ke mné. Pokud prodejce
a zakaznik vyberou hodinky dvojnasobné hodnoty, pak by proteklo dvakrat tolik, tedy dva
tisice dolar(l. Zdvojnasobte hodnotu a zdvojnasobite proud penéz.

Pakovy efekt

Hodnota sama o0 sob& nevytvafi feku. Reka totiz potfebuje S$itku a hloubku.
V osmdesatych letech Bill Gates nevlastnil zrovna nejcennéjsi software, ale byl dobry
v jeho zhodnoceni. Zatimco Steve Jobs ve spoleCnosti Apple pfichazel s inovaci po
inovaci u jeho softwaru (Apple predstavila mys a grafické uzivatelské rozhrani davno pred
tim nez Microsoft preSel od MS-DOS na Windows), Gates povzbuzoval rast celého
pocitatového trhu k vyuzivani jeho softwaru.

Zatimco Jobs trval na tom, Ze software Apple mize byt pouzit pouze v jejich produktech.
Gates postavil Microsoft do pozice softwarové firmy slouzici vSem pocitaim s béznym
operacnim systémem a softwarovou platformou.

Vysledkem bylo, Ze cely pocitaCovy pramysl se rozrostl vyuzitim jeho produktu a Gates
mohl zaméfit veSkeré sveé usili na rozvoj softwaru, zatim co Jobs soucasné rozvijel
software, hardware a distribuci.

Zatimco hodnota dava fece spad, pakovy efekt poskytuje fece Sifku. Hodnota urcuje
rychlost proudu penéz, pakovy efekt ur€uje mnozstvi pratoku pfi této rychlosti. V téch
osmdesatych letech kdy se Jobs snazil vytvofit Niagarské vodopady, Gates vybudoval
Mississippi.
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V roce 1985 Jobs ztratil své misto a byl odsunut ze spoleCnosti Apple jeho viastnimi ¢leny
predstavenstva. Gates v roce 1986 vefejné prevzal spole€nost Microsoft a okamzité nabyl
jméni v hodnoté 238 milionu dolar(. Jobs pak zménil svou strategii. Nasledoval zpusob
jak pfirozené budovat své bohatstvi a vydélal miliardu dolar(i ne jednou, ale hned tfikrat.

REKA ]
BOHATSTVI

Hodnota
Hodnota
predstavuje rozdil
mezi vysokou a
nizkou hodnotou,
body mezi kterymi
protékaji penize.
Cim je vétsi rozdil
hodnoty, tim
rychlejsi proud
penéz.

Pakovy efekt (paka)

Pakovy efekt je Sitka a hloubka feky. UrCuje objem pratoku
penéz bez ohledu na hodnotu. Dokonce i s nejvyssi pfidanou
hodnotou, pokud neexistuje Zadna paka, objem proudu penéz
bude stale nizky nebo omezeny.

Proud penéz

Penize vzdy proudi
z vysoké hodnoty na
nizkou. Pokud zde
neni zadny rozdil v
hodnotée, Zadné
penize proudit
nebudou. Proud
penéz neni pficinou
bohatstvi, je to jeho
konecny vysledek.

BOHATSTVI = HODNOTA x PAKA

Hodnota i paka maji dvé polarity:

D Y

2 protiklad x < .
INOVACE D Y NACASOVANI
hodnoty
Hodnota vznika prostrednictvim \__/ Hodnota se vytvari nakoupenim
vytvareni novych produktd, levné a prodanim draze, spravnym
systémd, napadd. naéasovanim dohody.

= L

2 protiklady

MNOZENI s ZVETSOVANI
pakového efektu
Snizeni na nejnizsi urovén: Zvyseni na nejvyssi Uroveri:
Jak se to mGze udélat beze mé? Jak to muze vzniknout

jenom diky mé?
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Polarity hodnoty

Vytvareni hodnoty je pfedpokladem pro proudéni penéz. Existuji dva protiklady vytvareni
hodnoty - inovace a nacCasovani. A ty jsou spojeny s dvéma kontrasty dynamického
mysleni: intuitivni mysleni a smyslové mysleni. Kazdy uspésny podnikatel a tvlrce
bohatstvi se napojuje na svou pfirozenou dynamiku mysleni. Pokud nenasledujete svou
pfirozenou dynamiku, bude pro vas obtizné vytvofit bohatstvi. (A pokud je to opravdu
obtizné, délate néco Spatné.)

Inovace

Veskera hodnota je tvofena zplsobem naseho uvazovani. Néktefi z nas se rodi s tim, co
nazyvame "vysokofrekvencni" mysleni, které se cCasto oznacuje nazvem ‘“intuitivni
mysSleni”. Intuitivni myslitelé radi pfichazeji s novymi napady a uvadi je do praxe.

My vSichni mame prvek intuitivniho mysleni, ale néktefi z nas ho maji vice pfirozeny a
rozvinuty nez ostatni. Ti, ktefi se neustale napojuji na toto "vysokofrekvenéni" mysleni,
jsou Casto oznacovani za snilky. Vidi velké mozZnosti, ale ¢asto jim chybi detaily. Nejsou
tak zaméreni na to co je, ale co by mohlo byt.

Vytvareji hodnotu prostfednictvim jednoho ze dvou protikladd tvorby hodnoty -
prostfednitvim inovaci.

Intuitivni uvazovani vytvari hodnotu prostiednictvim inovace

Inovace znamena vytvareni néfeho nového - néeho vétsiho, rychlejSiho, levnéjsiho,
mensiho, chytfejSiho a lepSiho. Tvdarci bohatstvi jako Bill Gates, Jeff Bezos, Richard
Branson a Oprah Winfreyova vytvareji hodnotu skrz inovaci. Jejich inovativnost byla
zaméfena na vytvoreni novych produktd a systému, nového byznysu nebo jedinecné
znacky.

V kazdém pfipadé Cas kazdého z podnikateld a tvircl bohatstvi zminénych vyse, ktefi
investovali do této jedné Cinnosti, byl prioritou Cislo jedna uz od pocatku - do té miry, ze
v kazdém pfipadé, kazdy z téchto osob pfenesl dalSi aspekty svého podnikani, tak aby
se mohli zaméfit, jak nejvice to bylo mozné, na jejich pfirozeny zpUlsob vytvareni hodnoty
a pakového efektu.

Nacasovani

Na druhé strané, zatimco Bill Gates se udrzoval na Spici technologického rozvoje,
nashromazdil majetek v hodnoté 51 miliard dolart, Warren Buffett bez Spi¢kovych
technologii nabyl jméni 40 miliardy dolar(.

Opak "vysokofrekvencniho”, “intuitivnino” mysleni je "nizkofrekvenéni", "smyslové"
mysleni. Intuitivni myslitelé vytvari hodnoty s hlavou v oblacich, zatimco smyslovi s uSima
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pritisklymi k zemi. Smyslovi myslitelé nepotfebuji vytvaret néco nového, protoze maji
vrozeny smysl pro naCasovani.

Pro¢ vytvaret cokoli, pokud vite, kde levné nakoupite a draze prodate? Prosté konat
spravné ve spravném Case. Warren Buffett, George Soros a Rupert Murdoch, vSichni jsou
znami pro vyhledavani pfilezitosti, které ostatnim uchazeji.

Néktefi z nas maiji pfirozenou tendenci vice k smyslovému mysleni nez k intuitivnimu. Ti,
ktefi vnimaji smysly, si jsou védomi svého okoli a zachycuji signaly, které intuitivni lidé
nevnimaiji. Intuitivni myslitelé vzdy citi potfebu posunovat se dal. Smyslovi védi, Ze nékdy
je nejlepSi nic nedélat.

Vytvareji hodnotu prostfednictvim druhého protikladu vytvareni hodnoty: spravného
nacasovani.

Smyslové uvazovani vytvari hodnotu prostiednictvim spravného
nacasovani

Spravné nacasovani je vytvareni hodnot v pravy ¢as. Podnikatelé a tvlrci bohatstvi jako
Warren Buffett, George Soros, nebo Ruperta Murdoch vytvofili hodnotu prostfednictvim
svych investic, obchodovani a kontraktl spiSe, nez vytvarenim néceho nového.

Néktefi lidé jsou presvédCeni, Ze tvofivosti a naCasovani se mizete naucit. Neni pochyb
o tom, Zze muUzete zapracovat na jejich zlepSeni, ale pokud nejste sami naladéni na tuto
frekvenci, v zapalu okamziku budete odkazani na své pfirozené tendence a staré navyky.
Setkal jsem se s mnoha lidmi, ktefi vyuZili jejich pfirozené tvofivosti a optimismu k
vybudovani uspésného byznysu, jen aby pak neuspésné promarnili vS§echno, co
vybudovali obchodovanim na burze cennych papirl. Ta sama kreativita a optimismus
vedly v pfiserné nacCasovani. Ztratili mnoho penéz (pokud ne vSechny), které
reinvestovali.

Néktefi dokonce ziskali propracované systémy na podporu svého obchodovani.
V zasadé vzato uspésné obchodovani nepochazi ze systému, ale z dobrého nacasovani,
které nelze tak snadno koupit. KdyZz George Soros, svétovy trvale uspésny obchodnik s
majetkem v hodnoté 7 miliard dolart, byl dotazan na jeho obchodni styl, fekl "Moje
zvlastnost je, Ze nemam konkrétni styl investovani nebo pfesnéji, snazim se ménit svij
styl podle podminek. Myslim, Ze mé analytické schopnosti jsou spiSe nedostatecné...
nejsem profesionalni analytik cennych papirti. Radéji se pokladam za analytika nejistoty".

Jak uvidime, néktefi z jiz zminénych tvirch bohatstvi, jako napfiklad George Soros a
Warren Buffett, si jsou tak jisti svym zaméfenim, Ze u né&j zustali dokonce tvari v tvar
vefejné kritice. Druzi jako Steve Jobs a Martha Stewartova — se odchylili od svého
hlavniho zamérfeni a draze zaplatili nasledky (az dokud se nedostali zpét do své pfirozené

hry).
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Polarity paky

Néktefi lidé si mysli, Ze pakovy efekt sam o sobé& muze vytvaret bohatstvi: "Penize
druhych, jejich €as, odborné znalosti nebo zkuSenosti a bohatstvi muze byt vade!" To je
ale daleko od pravdy.

Pakovy efekt ma moc masivné urychlit to, kolik vydélate nebo ztratite. Jako paka co zveda
zavazi, pakovy efekt sam o sobé jednoduSe jen zajiStuje vicenasobny vystup pro kazdy
vstup - pozitivni nebo negativni.

Pokud jste postavili tym a pak se vam nepodafilo zhodnotit jejich ¢as, skonCite huf, nez
jste zacali. Jestlize jste vydélali penize prostfednictvim financovani a poté selhali ve
zhodnocovani téchto penéz, skoncite v nelehké situaci. Je pouze jedina véc, kterou
muzete vyuzit k zbohatnuti a to je hodnota.

Nedfive zajistéte, ze mate hodnotu. Pak uplathujte pakovy efekt.

Stejné tak jako existuji dva protiklady hodnoty, jsou také dva protiklady paky: zvétSovani
a rozmnozovani. Ty jsou spojeny s dvéma protiklady akéni dynamiky: Introvert a
Extrovert. A timto zpGisobem funguiji:

Rozmnozovani

Lidé, ktefi jsou vice introvertni, pfirozené internalizuji a analyzuji své rozhodovani a
konani. V porovnani s lidmi, ktefi jsou vice extrovertni a pracuji prostfednictvim
komunikace s lidmi. Introverti jsou orientovani na proces a u nich je pakovy efekt
rozmnozovani.

Introvertitv pakovy efekt je rozmnozZovani

Cesta k rozmnozovani zacina u polozeni si otazky "Jak se to muze stat beze mé?"
Rozmnozovani je o vytvareni véci co mozna nejjednoduseji a pak jich vytvofit mnoho.
Tvarci bohatstvi jako Henry Ford, Warren Buffett, John D Rockefeller a Ray Kroc uplatnili
pakovy efekt prostfednictvim rozmnozovani, at uz skrze jejich systém, investice nebo
franSizy.

Introvert bude vzdy délat véci jednoduché, zatimco extroverti maji sklon k vytvareni
slozitéjSych véci. V roce 1989 Warren Buffet ve svém dopise akcionaifim napsal: "Po 25
letech investovani a dohledu nad celou fadu podnikl, Charlie a ja jsme se nenaudili, jak
fesit slozité obchodni problémy. Co jsme se naucili je, jak se jim vyhnout."

Zjistéte, jaky je vas profil Dynamiky bohatstvi | Kliknéte sem a ziskejte svuj profil 17



http://dynamikabohatstvi.cz/prihlaska-profil/?a_box=u6a8zbu5&a_cam=1

Zvétsovani
Na druhé strané, lidi, ktefi jsou vice extrovertni, naleznete s spiSe mluvit ve spole€nosti

nez pfi studiu tabulek a Cisel. Ve skute€nosti se mnoho extrovertl ocitli v potizich, kdyz
se po vytvoreni uspésného podnikani, pokusili svlj byznys systematizovat.

Extroverti se neorientuji na proces. Jsou orientovani na lidi a svoje paky uplatiuji
zpusobem, ktery je naprosto odliSny od mnozeni, uplatriuji zvétSovani.

Pakovym efektem extrovertii je zvetsovani

Cesta k zvétSovani zagina u otazky "Jak se to muze stat jediné diky mné?" Zvétsovani je
o vytvareni véci komplexnich nebo unikatnich tak, Ze se stanou nepostradatelnymi.
Prodnikatelé a tvurci bohatstvi jako Martha Stewartova, Oprah Winfreyova, Jack Welch a
Arnold Schwarzenegger vyuzili pakového efektu zvétSovani, at' uz prostfednictvim své
jedinecné znacky, vedeni lidi nebo specializace.

Introverti vytvareji pakovy efekt pro hodnotu rozmnoZovanim, citi se nejpohodinégji v
pozadi. Extroverti vytvareji pakovy efekt zvétsovanim, citi se nejlépe v popfedi.

Jak najit miliardare

Pfedni strana prosincového vydani Business Weeku s nazvem "Googluji pro zlato" z roku
2005 hlasala, ze internetova spole¢nost Google ma pét miliardaru a vice nez jeden tisic
milionard. To vSe posiluje fundamentalni pravdu: Pokud chcete najit miliardare, staci se
podivat na velkou skupinu milionart a miliardas bude ten uprostred.

Kazda velka feka je obklopena pfitoky. KdyZ je nalezen novy zdroj hodnoty nebo nova
forma pakového efektu, brzy je jasné, Ze bohaci se nestali bohatymi délanim z jinych
chudé. Budou bohati tim, ze udélaji z ostatnich bohace. To je mozné, protoze hodnota
jednoho Clovéka se zméni na pakovy efekt jiné osoby.

Ty, ktefi hraji svou pfirozenou podnikatelskou hru, to intuitivné chapou. Napfiklad lidé s
nejlepSimi produkty budou patrat po lidech s nejlepSimi systémy a naopak. Bill Gates
prodava vice softwaru vyuzitim Michaelovych pocitaci Dell a Michael Dell prodava vice
pocitacu diky Gatesovu softwaru.

J. K. Rowlingova prodava vic svych knih diky Bezosovu webu Amazon.com a Jeff Bezos
ziska vice zakaznikt diky kniham J. K. Rowlingoveé.

Ve skute€nosti hodnota systému Amazonu umoznuje vSem vydavatelim pouzit pakovy

efekt u€inné. To samé umoznuje vSem vyrobcim pocitacu hodnota softwaru spole€nosti
Microsoft. Pro kazdého z nas je naSe nejvétsi hodnota néci nejvétsi pakovy efekt
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V kapitole 3 uvidite, jak protiklady hodnoty a protiklady pakového efektu tvofi Ctyfi hrany
Ctverce Dynamiky bohatstvi a jak je vytvareno bohatstvi prostfednictvim jednoho z osmi
profild zaloZzeného na zpusobu, ktery pfirozené vytvari hodnotu a nasledné pakovy efekt.

VaSe cesta je jedna z osmi, takze se podivejte na téchto osm cest, zjistéte, ktera na Vas

sedi nejlépe. Poté si udélejte svij profil a poucte se detailnéji o vasi osobni cesté k
pfirozenému bohatstvi a uspésnému podnikani.
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Kaprtola 3
Prehled osmi profilu bohatstvi

""MuZzi, ktei't uspéli, jsou muzi,
kteii si zvolili jednu cestu a u ni zZistali."

- Andrew Carnegie

Paralelni vesmiry

Existuje mnoho vysvétleni, pro¢ néktefi z nas velkého bohatstvi dosahli a jini ne. Rada
lidi také povazuje néktera z téchto vysvétleni za dostateéné padny duvod, aby se o to
prestali snazit. Vymlouvame se: ,No jo, kdyZ ten se narodil do bohaté rodiny “ Nebo: ,Ona
ma prosté talent a charisma, a ja ne.“ Nebo: ,Tak skvélému leaderovi, jako je on, se ja
nemuzu rovnat.*

NaSi nejvétsi vymluvou, pro€ se do néceho nepustit, je nasSe pfesvédceni, Zze nam dnes
schazi to, co bychom potfebovali, abychom uspéli.

vvvvvv

podnikatelt a tvarcu bohatstvi na za¢atku zvolili jinou cestu. Co by se asi stalo, kdyby si
Bill Gates vybral kariéru fotbalisty? Myslite si, Zze by Oprah Winfreyova vydélala miliony
dolart jako obchodnice s komoditami?

Mohl by Warren Buffett uspét jako moderator nebo zpévak na MTV? Warren Buffett fika,
Ze v padesatych letech zaplatil 100 dolart za kurz fe€nictvi Dale Carnegieho “ne abych
zabranil svému klepani kolenou pfi vefejném fecénéni, ale abych mohl verfejné miluvit,
zatimco se mi budou klepat kolena." Pokud by néktery z nich nenasledoval cestu
nejmensiho odporu k bohatstvi, vibec bychom o nich dnes nevédéli.

Cesta kazdého z nas je zaloZena na nasich pfirozenych sklonech a talentech — téch, s
nimiz jsme se narodili. A pouze tehdy, pokud jdeme svou vlastni cestou, otevirame se
prilezitosti naplfovat nas skuteény potencial. | vase cesta bude cestou jednoho z osmi
profilt tvoficich ¢tverec Dynamiky bohatstvi.
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Ctverec Dynamiky bohatstvi

Ctverec Dynamiky bohatstvi znazorfiuje vztahy mezi jednotlivymi osmi profily bohatstvi.

Muzete si jej pfedstavit také jako osmibokou horu, po jejiz kazdé strané stéka jina feka.

Kazdy z nas ma svij pfirozeny proud, ktery pfirozené propojuje nase sny s realitou. Nas
potencial s jeho vyjadfenim.
Ctverec ukazuje dvojice

DYNAMO protikladnych zplUsobd, jakymi

L drevo - jaro uvazujeme a jedname. Néktefi z
D o nas chodi vice ,s hlavou v
ng TVURCE

>
Y.,
&

oblacich® a wvytvareji hodnotu
prostfednictvim inovaci. To je
energie ,Dynama“ na horni strané
INOVACE Ctverce. Jini maji naopak ucho u
intuitivni zemé& a udrzuji si dokonaly
pfehled o tom, co se déje kolem
nich, jsou vice smyslovi a
vytvareji hodnotu prostrednictvim
spravného nacasovani a
reagovani na okolnosti. To je
energie ,Tempa“ na spodni
strané Ctverce.

N\

OCEL
kov - zima
LORD
ROZMNOZENI
introvert
Haall )Xo
INFYISZOY
13 1VAO¥OdA0d
0}3] - UBYO
N3NV 1d

L

Néktefi lidé se orientuji ve svém

- jednani na lidi a jsou

OBCHODNIK extrovertngjsi. Pro tyto typy je

- : proto pfirozené dosahovat

OIP/ zeme - podzim pakového efektu prostfednictvim

TEM PO lidi. Druzi se naopak soustfedi na

Cisla a data a jsou introvertngjsi.

Tito lidé pak pfirozené dosahuji

pakového efektu prostfednictvim procesu a
systémda.

-'

Tvirce Hvézda Podporovatel Spojovatel - . , .
P Pl Cely ¢tverec Dynamiky bohatstvi obsahuje

osm profila bohatstvi. Jednotlivé profily
se od sebe liSi jinou rovnovahou mezi tim,
jakym  zplGsobem jejich  predstavitelé
Obchodnik Akumulator  Lord Mechanik nejpfirozenéji uvazuji a jednaji. Kazdy z

nas ma svuj profil a svou pfirozenou cestu

k Uspé&chu a bohatstvi. Ctyfi z péti
zakladnich energii také souviseji se Ctvefici roCnich obdobi: s jarem, létem, podzimem a
zimou.
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Pét energii (frekvenci)

V souladu s cyklem ro€nich obdobi

Nas primarni profil pfedstavuje hru, kterou hrajeme, pokud jsme v kontaktu se svym
pfirozenym talentem a proudem. Primarni profil kazdého z nas je zaloZzen na rovnovaze
nasich energii (neboli frekvenci). Kazdy ¢lovék se rodi s odliSnym rozloZzenim téchto péti
energii, poprvé popsanych v I-tingu, €inské ,Knize promén®. I-ting pfelozil do némciny
Richard Wilhelm a pfes néj se informace o téchto energiich dostaly k Carlu Jungovi, kdyz
sestavoval svou typologii osobnosti, a staly se zakladem modernich psychometrickych
testl. Jsou také zakladem &inské mediciny, bojovych uméni nebo feng-Sue;.

Ctyfi zakladni energie tvofi tyfi strany &tverce Dynamiky bohatstvi. Kazda z téchto
energii predstavuje jinou fazi zmény, podobné jako ¢tvero ro€nich obdobi. Poté, co
vyplnite profilovy dotaznik Dynamiky bohatstvi, zjistite, kolik které energie v sobé mate.
Jejich rozlozeni ur€uje, ktera z osmi her je pro vas tou nejpfirozenéjsi — je to ta, ktera
nejvice rezonuje a ladi s vasimi pfirozenymi energiemi. Cim vice &asu investujete do
sladéni se s vasi nejsilngjSi energii, tim dfive se dostanete do svého pfirozeného proudu
a ke svému pfirozenému bohatstvi. Nasleduje popis péti energii:

Patou energii je to, co Aristoteles nazyval ,prvnim hybatelem®. Ta je zaroven zdrojem
vSeho ostatniho. Je to energie Vody, ktera je zakladem pfirozeného proudu. Tato energie

TYP :
BDOBI PRVEK HARAKTERISTIKY
ENERGIE LR € .

Dynamo Jaro Drevo Energicka a dynamicka, vynika pri rozjizdéni projekti.
Dotahovani véci do konce mize byt vyzvou.

Plamen Léto Ohen Vasniva a spolecenska, skvéla v navazovani kontakti. Rada
potkava nové lidi. Snadno se necha rozptylit od rozdélané prace.

Tempo Podzim Zemé Soucitna. Skvély tymovy hrac, na néjz se lze spolehnout, Ze spolu
s tymem splni dané tikoly. Casto poti-ebuje, aby ji druzi ukazali
smér.

Ocel Zima Kov Poradkumilovna, orientovana na systém a s velkym citem pro
detail. Jeji doménou je dokonc¢ovani. Miize pro ni byt obtizné
zacinat nové véci.

Duch Pirechod Voda Duchovné zaméiena a napojena, klidné povahy. Zajima ji

odpovéd na otazku ,proc?“.

existuje mimo Cas. Pét energii tvofi kruh, ktery zaCina a konCi v energii Vody. Kazdy
projekt, firma, pramyslové odvétvi &i krajina prochazi témito energiemi, které se cyklicky
jako ro€ni obdobi stfidaji od stvofeni k zavrSeni a opét k novému stvoreni. Timto
pfirozenym cyklem prochazime ve vSech nasich vztazich a na kazdé cesté, na kterou se
vydame.

Nase efektivita se méni podle toho, nakolik souznime s okolnim prostfedim a také nakolik
jsme v souladu s béhem &asu. | ve spravném prostfedi mizeme totiz v prabéhu ¢asu
vypadnout ze svého pfirozeného proudu — a nade strategie, ktera nas doposud vedla
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vzdy k Uspéchu, se mlze stat strategii vedouci k nezdaru. Uspésni podnikatelé si toto
riziko uvédomuiji, a proto méni odvétvi, ve kterych podnikaji nebo dokonce zemé, kde
pusobi, aby zustali ve svém pfirozeném proudu - ve svém flow.

Na pozadi Dynamiky bohatstvi

Nejvhodnéjsi profilovy nastroj pro podnikatele

Roger James Hamilton vytvofil Dynamiku bohatstvi se zamérem uvést do souladu razné
protichudné a ¢asto matouci rady, jak budovat své bohatstvi a podnikat, a to na zakladé
svych rozsahlych zkuSenosti a dukladného vyzkumu.

Dlouholeté studium tohoto tématu ukazalo, Zze bohatstvi neni vysledkem nescCetnych
navzajem protichudnych teorii podnikani, ale pfichazi jako dusledek nasledovani
osveédc&enych postupl, které jsou uz tisice let vyuzivany napfi¢ Sirokym spektrem kultur
a filosofii. Zaklad pro vytvofeni Ctverce Dynamiky bohatstvi s osmi profily pfedstavuje
integrace péti energii, elementu a ro¢nich obdobi.

Co déla Dynamiku bohatstvi unikatni

VétSina uchaze€u o zaméstnani vyzkouSela testy a profily osobnosti rizného druhu.
Dynamika bohatstvi je jedine¢na ve srovnani s ostatnimi profily osobnosti v nasledujicich
péti ohledech:

Sita na miru pro podnikatele
Dynamika bohatstvi vas nezaSkatulkuje, ale vytvofi navod a cestu specialné pro
podnikatele se vzory, které ma nasledovat.

Synchronizovana s casem
V rychle se ménici se dobé je Dynamika bohatstvi jediny profil osobnosti, ktery vam
ukaze, jak se vase silné stranky propojuji s Casovymi etapami a podnikatelskymi cykly .

Intuitivni a snadna

Zatimco mnoho osobnostnich profili neni jednoduché na vysvétleni, jakmile znate osm
profill Dynamiky bohatstvi a vite, jak se propojuji s cestou vytvareni hodnoty a pakového
efektu, je to snadné vysvétlit a aplikovat na ostatni.

Spojeni s flow
Muzete ihned vyuzit Dynamiku bohatstvi ke zlepSni a rozvoje vasSeho pfirozeného
podnikatelského proudu - flow, a zméfit se na ty spravné kroky.

Propojeni s vasim podnikatelskym duchem a smyslem

Prostfednictvim spojeni s I-ting a péti ¢inskymi prvky, je Dynamika bohatstvi propojena
na paty element — duch, vas vyssi smysl a cil, a odpoveéd na otazku "proc".
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Historie ur€ovani profilu osobnosti

Dynamika bohatstvi Cerpa z dlouhé historie .« TVURCE p—
tradic a védeckého vyzkumu. Navazuje na HORA NEBE HROM
5 000 let stary Cinsky filozoficky systém —— —— ——

nazyvany | ting, ktery byl vytvofen a
zaznamenan fadou CcCinskych cisafd a

duchovnich mistri. | ting se dostal na DREVO

Zapad, kdyz jej Richard Wilhelm pfelozil a

v roce 1919 predstavil Carlu Jungovi, ktery LomD DYNAMO PODPOROVATEL

jej nechal vydat. VODA z 3 2 9 OHEN
—— ° 3 O —

Junga | ting zaujal natolik, 26 z n& == = 2 =z —

vyznamnym zpusobem Cerpal ve své knize TEIFO

Psychologické typy i ve svych teoriich o

synchronizaci a kolektivnim nevédomi. ZEME

Jung byl prakopnikem psychometrického

testovani na Zapadé a veskeré testy . in CBCHODNIK SPOJOVATEL
osobnosti, které obvykle vypliujete, VIR ZEME upoLl
Zadate-li o zaméstnani, vychazeji z téchto —— == ——
kofenu.

Matersky jazyk pfirozeného proudu...a nové éry podnikani

Pokud se rozhodnete hloubé&ji zaméfit na podstatu a plivod Dynamiku bohatstvi, zjistite,
Ze jeji kofeny pochazejici z Cinské filozofie se ztotozfiuji s matefskym jazykem
pfirozeného proudu vyuzivaného velkymi mistry, védci a filosofy alexandrijské éry,
renesance a osvicenstvi. V dnesni dobé&, po znovuobjeveni téchto principd, je mizeme
lépe pochopit a uvést do praxe v podnikani, tak jako mnozi uspésni tvarci bohatstvi a
podnikatelé soucasnosti.
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Co dal - 5 nejdulezitéjsich kroku

Dékujeme, ze jste si nasli €as na precteni totoho pravodce Dynamikou bohatstvi.
Na Vasi cesté Vas muze podpofit nasledujicich 5 kroku, které Vam umozni vytézit z
Dynamiky bohatstvi a Vaseho profilu co nejvice:

Zjistéte si svuj profil Dynamiky bohatstvi

Abyste dokazali soustiedit ty spravné kroky v souladu s Va$i pfirozenou
. podnikatelskou cestou a strategii budovani skuteného bohatstvi.

Ziskeijte svuj profil

Navstivte webovou stranku a Facebook Dynamiky bohatstvi

Na této strance naleznete fadu uziteénych zdroju tykajicich se Dynamiky

bohatstvi, které jsme pro Vas pfipravili a které budeme v budoucnu doplfiovat
. 0 rozhovory, videa, navody, tipy a sekci pro ty, ktefi si jiz svij profil udélali.

www.dynamikabohatstvi.cz

www.facebook.com/dynamikabohatstvi

Podélte se s kolegy, prateli a rodinou
Jestlize se podélite o své zkuSenosti a pfinos, které jste ziskali ze svého profilu
3 Dynamiky bohatstvi a své pfirozené podnikatelské cesty, s lidmi kolem Vas,
n inspirujete je tim, aby i oni objevili a nasledovali svij pfirozeny talent, coz Vam
umozni efektivnéjsi komunikaci, spolupraci i dosahovani uspéchu.

Zucastnéte se nasich seminart a zivych akci

Osobni zkuSenost, praktické uéeni a interaktivni zazitek ze seminare nebo ze

Zivé akce, kterych jste se zucastnili, nemulze nic nahradit. NaSe akce Vas
. obohati, nabiji pozitivni energii a transformuji Vas i Vase podnikani. Seminare

a programy v Cechach i na Slovensku porfadame pravidelné. Staci si vybrat

ten, ktery Vam nejvice vyhovuje a pfidat se.

Zamérte se ... a zacnéte jednoduse konat
Dulezitym prvnim krokem je samoziejmé védét, co délat a co nedélat. Nicméné
5 nyni bude Vas uspéch zaviset na tom, jak pretavite tyto informace a tipy do
. Vasich kazdodennich rozhodnuti a &ind. Reknéte “ne” nepodstatnym vécem a
investujte svlj ¢as do budovani a sdileni Vaseho skute¢ného bohatstvi.
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